
Holstebro (B2B)
Programoversigt for netværksæsonen i 2026



Program
2026

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



Program Holstebro B2B

Employer branding: Hvad, 
hvorfor og hvordan?

Oplægsholder: Anne Svinth

Nupark 43, 7500 Holstebro19. januar kl. 8.00-10.30
AdresseTidspunkt

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



Program Holstebro B2B

Nupark 43, 7500 Holstebro16. februar kl. 8.00-10.30
AdresseTidspunkt

AI: Effektivisering, 
besparelser og skalering

Oplægsholder: Maria Emilie Borup Harring

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



Program Holstebro B2B

Nupark 43, 7500 Holstebro16. marts kl. 8.00-10.30
AdresseTidspunkt

Marketing i en følsom 
industri - hvad kan/må 

man?
Oplægsholder: Natascha Baggesen fra Protection Group

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



Program Holstebro B2B

Nupark 43, 7500 Holstebro13. april kl. 8.00-10.30
AdresseTidspunkt

Leadgenenering i tung B2B
Oplægsholder: Farid Naibkhail fra PCP

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



Program Holstebro B2B

Go to Market 
(opstart af nyt marked)

Oplægsholder: Kent Lodberg fra Firstcamp

Nupark 43, 7500 Holstebro27. maj kl. 8.00-10.30
AdresseTidspunkt

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



Program Holstebro B2B

Nomelle Frederiksgade 29, 8000 Aarhus C25. juni kl. 16.30-??.??
AdresseTidspunkt

Sommerarrangement: 
Cases fra gruppen
Oplægsholder: Sparring og dialog i gruppen

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



Program Holstebro B2B

Nupark 43, 7500 Holstebro17. august kl. 8.00-10.30
AdresseTidspunkt

GPDR i Marketing: 
Hvad og hvorfor?

Oplægsholder: Michael Hübertz fra Lexoforms

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



Program Holstebro B2B

Nupark 43, 7500 Holstebro14. september kl. 8.00-10.30
AdresseTidspunkt

Sådan får du meget ud af et 
lille budget

Oplægsholder: Charlotte Pichardt fra Penaw

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



Program Holstebro B2B

Nupark 43, 7500 Holstebro26. oktober kl. 8.00-10.30
AdresseTidspunkt

De første 100 dage 
som CMO

Oplægsholder: Nikolaj Blumensaat fra Aarhus Airport

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



Program Holstebro B2B

Nupark 43, 7500 Holstebro9. november kl. 8.00-10.30
AdresseTidspunkt

Direct marketing 
i B2B

Oplægsholder: Adam Ørskov fra Grandhood

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



Program Holstebro B2B

Nomelle Frederiksgade 29, 8000 Aarhus C10. december kl. 16.30-??.??
AdresseTidspunkt

Julefrokost:
Cases fra gruppen
Oplægsholder: Sparring og dialog i gruppen

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Aug Okt DecSep Nov



FAQ Holstebro B2B

#1: Hvor tit og hvornår mødes I?

#2: Skal man være med hver gang?

#3: Må jeg tage en kollega med?

#4: Er det muligt at være med på et møde, før man siger ja?

#5: Er der noget med småt?

Cirka en gang om måneden. Måske lidt oftere, når man tæller undergrupperne med. Vi starter 
fra kl. 8:00 med morgenmad. Hvis du ikke kan nå det, starter programmet først kl. 8:30. Vi 
slutter kl. 10:30.

Ja. Det vil vi gerne have. Selvfølgelig kan der være undtagelser og SOS’er på privaten eller 
arbejdet. Det kan ske. Men sker det for ofte, bliver det ødelæggende for netværket.

Vi arbejder med et princip om, at man i løbet af en sæson (12 måneder) må have en kollega 
med en enkelt gang, hvis der er et emne, som er superrelevant for vedkommende. Men 
for at sikre et personligt, fortroligt netværk, vil vi helst ikke have for mange ikke-faste 
medlemmer med.

Nej. Vi forstår godt, at man gerne vil se, hvad det er, man siger ja til. Men med afsæt i, at 
netværksgrupperne skal være personlige og fortrolige fora, duer det ikke med gæster, 
der kommer og går fra gang til gang. Vi vil gerne fortælle og dele alt det, vi kan, så du kan 
vurdere, om det er relevant for dig eller ej.

Du forpligter dig til et medlemskab på 12 måneder “pr. 
gang”, og det er ikke muligt at opsige dit medlemskab 
midt i en sæson og få refunderet dit kontingent. Alt 
andet er relativt normale betingelser og vilkår.



Vi glæder os til at se dig.


